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[GRADO: Marketing y Direccion Comercial

[ASIGNATURA : Distribucion Comercial |

|[ECTS: 6

(IDIOMA DE IMPARTICION: Espafiol e inglés

RESULTADO DE APRENDIZAJE:

Analizar y comprender el funcionamiento de un sistema de distribucién existente en un mercado.
Disefiar un sistema de distribucién para una marca o empresa en un mercado.

Gestionar (seleccion, motivacién, control, , etc.) de forma profesional el canal de distribucion

de una marca o producto.

Comprender las nuevas exigencias y demandas de una distribucién comercial cada vez més profesional
y exigente.

Implementar y gestionar las diferentes nuevas técnicas de trabajo y colaboracién con el canal de d
istribucion y obtener de esta manera ventajas competitivas en el mercado.

Desarrollar un trabajo profesional en el ambito del marketing o de las ventas, en concreto,

en posiciones de Trade Manager o similares.

BREVE RESUMEN DE CONTENIDOS:
Andlisis del canal de distribucion.
Naturaleza, funciones y tipos de empresas mayoristas y minoristas.
Internet y el comercio electrénico.
Localizacion de empresas detallistas.

Decisiones de merchandising




